Sales to go

SIEVERS

SIEVERS ReadyToUse CRM Basic

Bringen Sie lhre Kundenbeziehungen auf das
ndchsthdhere Level

Sie wollen ein CRM-System einfiihren, das Sie nach kurzer
Zeit schon produktiv und gewinnbringend nutzen kénnen?

Mit dem Starterpaket SIEVERS ReadyToUse CRM Basic
steht lhnen ein CRM-System in nur wenigen Tagen funk-
tionsfahig zur Verfiigung. Wie das geht? Mithilfe einer
standardisierten CRM-L6sung auf Basis von Microsoft
Dynamics 365 Sales (CRM), die direkt alle wichtigen
Kernfunktionen mitliefert.

Entstanden ist dieses Starterpaket aufgrund unserer
langjahrigen Erfahrung aus zahlreichen umgesetzten
Projekten und daraus gewonnenen Erkenntnissen zu
Kundenverstandnis und -bediirfnissen. Ihr Vorteil: Das
System ist sofort einsatzbereit und hebt Ihre gesamte
Kundenkommunikation auf ein héheres Level.

Die Kernfunktionen auf einen Blick

- Adressmanagement inkl. Abbildung komplexer
Firmenstrukturen

« Informationspool fir Kundendaten und -historien

- Aktivitatenmanagement

- Kampagnenmanagement

- Vertriebssteuerung

- Komplette Office-Integration

- Dashboards

- Kl: Copilot for Sales

lhre Vorteile

- Schnelle und reibungslose Einfiihrung eines
professionellen CRMs

- Kalkulierbare und liberschaubare Kosten

- Eigensténdig administrierbare Umgebung dank
Adminschulung

- Skalierbare und ausbauféhige Lésung

- Hohe Nutzerakzeptanz durch angepasstes
Design und eine Anwenderschulung

- Geringer Zeitaufwand

all digital.

Die Inhalte
- Einrichtung des Starterpakets SIEVERS ReadyToUse
CRM Basic

- Installation

- SIEVERS Best-Practice-Formulare fir
- Firmen - Verkaufschancen
- Kontakte - Aktivitaten
- Leads - Mitbewerber

- Benutzer:innen initial anlegen nach Lizenzierung

= Einrichtung Outlook-, Teams- und SharePoint-Integration
- Vertriebs-Dashboard

- Datenimport Ihrer Firmen und Kontakte

- Anwenderschulung

- Adminschulung

Kosten: 8.000,00 Euro zzgl. Lizenzkosten und MwSt.

Hier klicken &

E-Mail schreiben
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